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Cortellis Product Intelligenceを使って、

医薬品価格や市場を分析する



Cortellis Product Intelligenceを使って
既存および新規の市場を分析する

• 共通の課題
– 色々な情報源から集めたデータを使って多数の

候補企業を一度にスクリーニングするのは時間が
かかる

– 企業戦略にマッチする製品ポートフォリオや市場
プレゼンスがある販売会社を見つけるのは難しい

– 様々なデータ（売上、特許、パラグラフIVチャン
レンジ、上市、などに基づく開発候補品の分析・
評価は時間がかかる

• 必要な情報
– 自社医薬品の特定市場における価格は？

– 特定市場、剤型、治療領域、所在地、グローバ
ル展開や規模など、ベストパートナーが満たすべき
条件は？

– 自社製品の世界市場における価格トレンドは？
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3ステップ 1. 国ごとに医薬品の剤型、用量、販売企業、
パック価格を分析

2. すでに上市されているジェネリックおよびブラン
ド医薬品を確認

3. ビジネスパートナー候補を評価

Cortellis Product 

Intelligenceを使って

必要な情報を収集
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1.国ごとに医薬品の剤型、用量、販売企業、パック価格を分析

調べたい医薬品のProductレコードを開いたら[Launches & Pack Prices※］のタブに移動し、す
でに上市されている剤型・容量を確認する

フィルターで剤型、国など絞り込み

上市日を確認

※Launches & Pack Pricesは、Cortellis Product IntelligenceのGlobal・Premiumライセンスでご利用いただけるコンテンツです。 



5

2.すでに上市されているジェネリックおよびブランド医薬品を確認

画面を下にスクロールして、Launches: Additional Insights※の一覧表を表示、各市場にあるジェネリックおよび
ブランド医薬品数、競合状況を評価する。

※Launches & Pack Pricesは、Cortellis Product IntelligenceのGlobal・Premiumライセンスでご利用いただけるコンテンツです。 
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3.ビジネスパートナー候補を評価

Companyレコ―ドを開いて、各社のポートフォリオ、最新の上市情報、子会社などの情報を収集

各項目列を確認し市場別の上市経験や最近の発売動向
等の情報を収集、ビジネスパートナー候補として評価する。

※Launches & Pack Pricesは、Cortellis Product IntelligenceのGlobal・Premiumライセンスでご利用いただけるコンテンツです。 
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既存および新規市場を分析

✓ 市場における自社製品の価格は？メーカー出荷パック価格はLaunches ＆ Pack Prices
※
で確認

✓ ベストなビジネスパートナーは？一覧にある販売企業のCompanyレコードでデューデリジェンス

販売企業のCompanyレコードへ

メーカー出荷価格

※Launches & Pack Pricesは、Cortellis Product IntelligenceのGlobal・Premiumライセンスでご利用いただけるコンテンツです。 
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